Zie je gebouw als een visitekaartje

RAQUEL MOURIK

Bouwen doe je op een stevig fundament. Renovatie,
nieuwbouw, bedrijffsgebouwen, onderwijs, wonen of zorg.
Je zegt 't maar. Peters Bouw en Onderhoud is in veel
markten thuis. Het afgelopen jaar werd het bouwbedrijf

beloond met een mooie groei.

Eind dit jaar wordt de nieuwbouw van de
Bossche vakschool afgerond. Een uitdaging
voor Peters Bouw en Onderhoud. Niet alleen
door de constructie en het gebruik van uit-
eenlopende materialen, maar ook omdat
het gebouw tijdens de werkzaamheden in
gebruik bleef.

Commercieel directeur Hans de Bonth: ‘Dat
kan alleen als er een goede samenwerking
is tussen de mensen die daar werken en
onze mensen. Ze hebben elkaar nodig en
moeten oog hebben voor elkaars belangen.’

We werken steeds
meer in de breedte

‘Inmiddels zijn we bedreven in zulke com-
plexe omstandigheden.” Het resultaat mag
er zijn. Een moderne school met de ronde
‘waaier’ en de praktijklokalen voor tech-
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niek en horeca aan de straatzijde als eye-
catcher. Hans: ‘We bouwen natuurlijk graag
in Den Bosch en omgeving. Zo’n gebouw
is dan echt een mooi visitekaartje.’

Directeur John van Gestel vertelt dat het
ondanks alle crises steeds is gelukt om de
planning te halen: ‘Als je weet dat zo’n pro-
ject drie jaar duurt dan moet je als part-
ners en opdrachtgever intensief samenwer-
ken, oplossingsgericht denken en tijdig de
juiste voorzieningen treffen. Onze opdracht-
gevers weten ondertussen wel dat wij onze
beloftes waarmaken. We zijn betrokken en
laten regelmatig ons gezicht zien op de
bouw.” Aan nieuwe klussen zodoende geen
gebrek. Zo staat er een uitbreiding van een
scholengemeenschap op het programma,
de bouw van een gezondheidscentrum en
een complex voor personeelshuisvesting.
Hans: ‘We zijn steeds meer in de breedte
gaan werken, waardoor we ook minder ge-
voelig zijn voor fluctuaties in specifieke
marktsegmenten.’

MADE IN BRABANT

Hans de Bonth en John van Gestel

John: ‘Het afgelopen jaar zijn we flink ge-
groeid. We hebben er zo’n vijftien mede-
werkers bij gekregen en onze omzet steeg
naar ruim 75 miljoen euro. Omdat we veel
vakmensen in vaste dienst hebben kunnen
we veel zelf uitvoeren. Onze medewerkers
zijn betrokken en voelen zich verantwoor-
delijk, ieder met een eigen stijl en verschil-
lende interesses. We hebben specialisten
en mensen met een brede oriéntatie. Door
goed na te denken over de teamsamenstel-
ling zorgen we dat individuele kwaliteiten
goed tot hun recht komen. Bouwen is ge-
woon teamsport.” ll
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